E-world 2015
Vertrieb und Beschaffung optimieren

[19.12.2014] Der IT-Spezialist SOPTIM zeigt auf der E-world 2015 sein grof3es
Portfolio an Software und Services. Besonders im Fokus: Losungen fur Vertrieb
und Beschaffung.

Der Energievertrieb, gefolgt von der Beschaffung, hat in der Energiewirtschaft héchste Prioritat. Mit
Losungen des IT-Spezialisten SOPTIM kénnen Versorgungsunternehmen in diesen Bereichen Prozesse
automatisieren, Kosten sparen und Kunden sowie Flexibilitat gewinnen. Vertriebsleiter Hubertus Lemken
sagt: ,Unsere SOPTIM Energy Suite bietet den Unternehmen alle Méglichkeiten zur Prozessoptimierung
und kommt bei Kunden entsprechend gut an.” Davon kdénnen sich Interessenten am Messestand auf der
E-world (10.-12. Februar 2015, Essen) tberzeugen.

Unter anderem prasentiert SOPTIM das neue Modul SE:Absatzportfoliomanagement, das daflir sorgen
soll, dass die Abteilungen Vertrieb und Beschaffung enger zusammenarbeiten kdnnen. Zu beschaffende
Energiemengen kénnen nach Unternehmensangaben mit der Software vom Vertrieb sofort an die
Handelsabteilung kommuniziert werden. Das funktioniere nicht nur schneller und direkter als auf dem
Ublichen Weg des néchtlichen Datenaustauschs, sondern auch besonders sicher und transparent. Die
Module von SOPTIM Energy auf der Beschaffungsseite béten vielfaltige Moglichkeiten der
Risikobetrachtung. Sie entsprechen genau den Bedurfnissen der Branche, verspricht der Anbieter:
Kostendruck bei den Versorgern treffe auf im Umbruch befindliche Erzeugungsmarkte. So werde es immer
wichtiger, im Intraday-Handel den Profit at Risk bestméglich zu kennen und damit Risiken transparent zu
machen.
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